100.000 Euro fur ein 4-Augen-Gesprach

Netzwerker wissen es: Kontakte schaden nur dem, der sie nicht hat!

Den Wahrheitsgehalt dieser Netzwerk-Wahrheit konnte Sigrid Hauenstein nun selbst erfahren.
Ein Gesprach am Besuchertag des BNI-Chapters ,,HENLEIN“ mit Dimitri Koranis und ein 4-Augen-
Gesprach iiber Chaptergrenzen hinweg nach ihrer Aufnahme im BNI-Chapter ,,Patrizier “ ver-

halfen ihr zu einem Auftrag von uber 100.000 Euro.

2009-03
SuccessNet / BNI, Seite 17
100.000 Euro fir ein 4-Augen-Gesprach

A Sigrid Hauenstein

»Kennen Sie einen guten...

...international gewandten Projektleiter der
fur 8-9 Monate den Rollout einer neuen
Telefon-Infrastruktur (VolP) betreuen kann?“,
war der Schllsselsatz zu dieser Empfehlung.
Dimitri Koranis ist ein geschatzter Ansprech-
partner von Geschaftsfuhrern in Industrie-
betrieben oder von Einkaufsverantwort-
lichen und Controllern in Unternehmen. Er
berat Unternehmen sehr erfolgreich rund

um die Themen Kostenanalyse, Lieferanten-
management, Risikomanagement, Ein-
kaufsorganisation und -prozesse. Seine
Arbeit bringt nachweislich Erfolge und er
macht sich mit seinem Netzwerk zu einem
geschatzten Ratgeber.

BNI ist mehr als ein Netzwerk,
BNI ist eine Einstellung

,ourch chaptertbergreifende Aktivitaten
wie Besuche, 4-Augen-Gesprache etc.
erhdhen wir unseren eigenen Stellenwert
bei unseren Kunden®, hebt Dimitri Koranis
hervor, ,das bietet einen unbezahlbaren
Mehrwert. Dabei spielt es keine Rolle, ob
zusatzliche BNI-Kontakte aus neuen oder
bestehenden Branchen zum eigenen
Chapter kommen*. Von dieser Einstellung
durfte nun Frau Hauenstein nach einem
ausfiihrlichen 4-Augen-Gesprach profitie-
ren. Dimitri Koranis 6ffnete ihr die Tir zu
seinem Kontakt und sie konnte mit ihrer
Erfahrung tberzeugen.

So schnell kann es gehen.

Innerhalb von ein paar Wochen war der
Auftrag fir Frau Hauenstein unter Dach
und Fach. Vom Start in die Selbstandigkeit
in kiirzester Zeit durch ein chaptertiber-
greifendes 4-Augen-Gesprach zu einem
GroRauftrag. ,Ich hatte nie gedacht, dass
Empfehlungsmarketing so werthaltig
funktionieren kann“, betont Frau Hauen-
stein. ,Ich werde alles tun, um fiir andere
BNI-Kollegen Ahnliches leisten zu kénnen.“
Wer gibt, gewinnt!

Dimitri Koranis

BNI-Chapter ,HENLEIN®, Niirnberg

T: +49 (0) 911 / 2554926
Wir-sind-fuer-Sie-da@koranis.de
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